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12/06/1982

Imprenditrice settore abbigliamento con una comprovata storia di

successi ottenuti nel corso della sua pluriennale esperienza nel ruolo in

grado di guidare e sostenere il miglioramento continuo di tutte le aree di

operatività aziendale allo scopo di accrescere gli utili e razionalizzare i

sistemi interni. Fortemente motivata a far crescere i profitti attraverso

l'applicazione di strategie multisettoriali.

Ottimizzazione dei processi

aziendali

•

Conoscenza dei modelli

organizzativi

•

Conoscenza di software di

contabilità

•

Sviluppo di prodotto•

01.2002 - Attuale Imprenditrice commerciale

Lavoratore autonomo - Bari

Gestione dei clienti al fine di garantirne la fidelizzazione e incrementare

il fatturato aziendale.

•

Individuazione delle tecniche di vendita più appropriate e

monitoraggio dei risultati.

•

Preparazione degli ordinativi e gestione degli aspetti logistici e di

consegna.

•

Gestione degli aspetti burocratici legati all'operatività aziendale.•

Gestione dell'azienda commerciale per garantire l'efficienza operativa

e lo sviluppo del fatturato.

•

Conduzione delle trattative con fornitori nazionali e internazionali

definendo gli accordi commerciali.

•

Verifica dell'andamento del mercato di settore e del proprio

posizionamento al suo interno.

•

Partecipazione a fiere ed eventi di settore per garantire la visibilità del

brand.

•

Sviluppo e consolidamento del pacchetto clienti e gestione delle

negoziazioni di compravendita.

•

Conduzione degli adempimenti contabili e presidio della situazione

finanziaria dell'azienda.

•

Sviluppo della rete commerciale mantenendo le relazioni con partner

e stakeholder.

•

Profilo Professionale

Capacità E

Competenze

Esperienze

Lavorative E

Professionali



Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi dell'art. 13 del D. Lgs. 196/2003 e dell'art. 13 GDPR (Regolamento

UE 2016/679) ai fini della ricerca e selezione del personale.

25/03/2026 Bari

Analisi di mercato e identificazione delle nuove opportunità

commerciali disponibili.

•

Sviluppo dell'organizzazione e della collaborazione con i partner

esecutivi e definizione di obiettivi a lungo termine, strategie e politiche

aziendali.

•

1997 - 2001 diploma di maturità commerciale, ITC De Viti De Marco - Valenzano

Italiano: Lingua madre

B1Inglese:

Intermedio

B1Francese:

Intermedio

Istruzione E

Formazione

Competenze

Linguistiche




